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Eksporta seminars, Koksne&Meébeles

PROGRAMMA
1.diena
9:30-10:00
10:00-11:30
11:30-11:45
11:45-13:00
13:00 - 13:45
13:45-15:30
15:30 - 15:45
15:45-17:00
2.diena

9:00 - 10:45
10:45-11:00
11:00-11:30
11:30-12:45
12:45-13:00
13:00 - 14:30
14:30 — 14:45
14:45 - 16:00

Registrésanas un kafijas pauze

Atklasana
Kas jazina uznémumiem pirms ieieSanas jaunos eksporta tirgos — vai esmu
gatavs eksportam?

Partraukums

Eksporta tirdzniecibas kanali — ka tas atSkiras no vietéja tirgus un ka vadit
tirdzniecibu? Ka parvaldtt visas tirdzniecibas darbibas ar ierobezotiem
resursiem?

Pusdienas

Dalibnieka eksporta procesa novértéjums: kur es esmu — kas ir manas stipras un
vajas puses? Ka varu parvarét skérslus un gt panakumus? Praktiskie uzdevumi.

Partraukums

Arpakalpojumi eksporta darijumos — vai tas ir iespéjams?

Praktisks uzdevums: Pirmaja diena sagatavoto uzdevumu saraksta parskatisana.
Analize par dazadu uzdevumu piemeérotibu arpakalpojumiem. Riska novértésana,
izmantojot arstata darbiniekus ar Upwork platformu.

Partraukums

Praktisks uzdevums: Pirmas dienas uzdevumu piedavajumu analize. Ka izvéléties
vislabakos kandidatus? AtbilZzu sagatavosana piedavajumiem.

Tiksanas ar eksporta uznémumu (koka maju blvniecibas uznémeéjs Latvija un
mébelu uznémums lgaunija), kas ir veiksmigi iegajis arvalstu tirgos.

Pusdienas

Praktisks uzdevums: Pirmo kandidatu iztaujasana atbilstosi pirmas dienas
uzdevumam. Jaunu uzdevumu aprakstu sagatavosana Upwork platformai.

Partraukums

GatavoSanas nakamajiem eksporta soliem. Plans majasdarbam. Noslégums.



