deb

2 COUNTRIES 1 MISSION

Igaunijas - Latvijas sadarbibas programmas projekta DELBI ietvaros tiek organizéts semindrs

Igaunijas un Latvijas jaundibinatiem, maziem un vidéjiem uznémumiem

Latvijas un Igaunijas partikas razosanas nozare
Kontaktu birza

Praktika: Ka stradat ar lielveikalu tikliem?

14. novembri, viesnica ,,Wolmar“, Térbatas iela 16a, Valmiera.

Igaunijas un Latvijas partikas nozares uznémumiem

9:30-10:00 | Registracija, kafija, uzkodas Valoda
Projekta DELBI prezentacija _
Liga Abola
10:00 - 10:30 | Pétijuma Latvijas tirdzniecibas un ripniecibas kamera LVL
»Latvijas un Igaunijas uznémeéjdarbibas Projekta DELBI koordinatore
vide“ rezultatu prezentésana
Kristine Ruka
Partikas raZzoSanas nozare Latvija —
10:30 - 11:00 aktualitates un statistika LR Zemkopibas ministrija, Partikas nozares LvL
nodalas vaditajas vietniece
Kristaps Rocans
11:00-11:30 | Partikas klasteris Latvija Vidzemes augstvértigas un veseligas partikas LvL
klasteris
Partikas uznémuma dibinasana Igaunija
11:30 - 12:00 | bez lielam investicijam — praktisks OU ,Kivisaare veski“ EST
piemeérs
12:00 - 13:00 | Pusdienu partraukums
Praktiskas apmacibas -, Precu virziba Ervins Butkeviés
vietéjos un starptautiskos lielveikalu
13:00 - 16:00 | tjklos” Guntis Sils LVL
Diskusija. Komercizglitibas centrs
. _ o 5 min prezentacija par uznémumu un ta ENG
16:00—17:30 | Kontaktu birZa — vards uznémeéjiem . = =
pieda vajumu RUS

17:30- ... LietiSkas sarunas ar kafiju, uzkodam

Pieteikties lidz 13.novembrim  SEIT
E-pasts: info@delbi.eu mob. 27766877
Dalibas maksa: BEZ MAKSAS www.delbi.eu

Darba valoda: latvieSu un igaunu. Bas tulks, kas

tulkos atbilstosi uz latvieSu vai igaunu valodu.

Ir iespéjamas dazas korekcijas programma.
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Projekts DELBI

Projekta ietvaros darbojas Igaunijas Tirdzniecibas Kamera Latvija (vadoSais partneris), Latvijas Tirdzniecibas
un rdpniecibas kamera, Tartu pilsétas dome, Valgas pilsétas dome.

Sadarbiba vienlaicigi veidojas divos limenos:

1) Labaku piekluvi kaiminvalstu tirgum - visparigi atvieglot un attistit biznesa kontaktu veidoSanu starp
Igaunijas un Latvijas uznémumiem, nodrosinot tos ar informaciju un konsultacijam;
2) Labak koordinét parrobeZzu konkurences prieksrocibas - organizét aktivitates (konsultacijas,
apmacibas), kas balstitas uz noteiktu nozaru konkurétspéjas palielinasanu.
Abiem sadarbibas [Tmeniem, tiks izveidots uzticams vienots atbalsta tikls, kur$ darbojas pro aktivi un seko
[idzi negaidtti radusajam uznémumu vajadzibam. Atbalsta tikls palidzés Latvijas un Igaunijas uznémumiem
risinat dazadas situacijas, ar kuram tie saskaras parrobezu sadarbiba, ka ar1, balstoties uz eso$o informaciju,
lobés politikas veidotajus attistit parrobezu sadarbibu. Gaidamie projekta rezultati:

e Labak tiek sniegts atbalsts uznémumiem;
e Palielinata uznémumu informétiba par iespéjam, darbojoties parrobezu tirgd;
e Palielinata uznémumu spéja darboties un ieiet kaiminvalstu tirga;
e Labaka integracija un palielinata konkurétspéja parrobezu tirg(;
e Labakas zinasanas par profesionalas izglitibas iespé&jam.
www.delbi.eu
Talrunis: + 371 27766877

Kontaktbirzas apraksts

KontaktbirZas laika gan Latvijas, gan Igaunijas uznémumiem tiek dota iespéja paréjos klatesoSos un
uznémumus iepazistinat ar sevi un savu produkciju, ka ari sadarbibas piedavajumu. Sadarbibas piedavajuma
jaieklauj informacija, kas uznémeéju interesé — izejmaterialu iepirkums, produkcijas izplatitajs Igaunija,
sadarbiba kada kopiga projekta utml. Garums: 5-10 min. Valoda: anglu vai krievu.

Prakstiskas dalas apraksts sadarbiba ar Komercizglitibas centru

MEerkis:
Gat ierosmes un idejas sava produkta pardosanas virziSanai un veicinasanai lielveikalu tirdzniecibas tiklos.

Seminara uzdevumi:

e Diskusiju veida apgit priekSnosacijumus sava produkta veiksmigai ienakSanai lielveikalu
tirdzniecibas tikl3;

e Analizéjot praktiskus piemérus, veidot sava uznémuma veiksmes stastu — pardosanas pieaugumu
caur lielveikalu kédém.

%o 2
The project is part-financed by Estonian-Latvian Programme 2007-2013 ’@‘/r}/,_%ﬁ?g'a “

(part-financed by the European Regional Development Fund) g csonamataa



deb

2 COUNTRIES 1 MISSION

Seminara témas, darba kartiba:

e Tirdzniecibas vadiba — skaidru uznémuma mérku izstrade, praktisko instrumentu izvéle darbam ar
lielveikalu tirdzniecibas kédém (laiks ~45 min.);

e Uznémeéja pieredze ,frontes abas pusés” - produkta virziba pardoSanai tirdzniecibas tiklos un
ikdienas sadarbiba starp razotaju un iepircéju - atklata, moderéta diskusija (laiks ~45 min.)

e Taktiska plana izveide - 10 soli ar praktiskiem piemériem, ka veicinat sava produkta pardoSanu
tirdzniecibas tiklos bez milzigiem ieguldijumiem reklama (laiks ~45 min.)

e Sava uznémuma veiksmes stasta atsléga — idejas pirmajiem soliem. Prata vétras diskusijas — ka tikt
[idz taustamiem rezultatiem? (laiks ~45min.).

Pasniedzéjs — lektors:

Ervins Butkévics - MBA, starptautiski atzits SIA , Komercizglitibas centrs” konsultants un pasniedzéjs ar 25
gadu marketinga vadibas pieredzi. Vieslektors RTU Latvijas-Norvégijas magistra studiju
programma "Inovacijas un uznémeéjdarbiba". Trenéjis un konsultéjis vairak ka 100
uznémumu vaditajus un pardosanas komandas Latvija un arvalstis.

Bijis VAS ,Starptautiska lidosta Riga” valdes loceklis, LTRK apmacibu projekta
L ,Produktivitate.lv” vaditajs un koordinators, astonus gadus stradajis par marketinga

direktoru un valdes locekli AS ,Kalnozols un Partneri”, ienémis vadosSus amatus tados
uznémumos ka , The Baltic Observer”, SIA ,,Hansa Pharma” u.c. Praktiska darba pieredze Procter&Gamble,
Unilever produkcijas pardosana, B2B pardosana un attiecibu marketinga. Konkursa "Pardosanas Tigeris"
2006. gada laureats.

Pasniedzéjs par sevi: Mums katram dzive ir devusi lielisku iespéju — attistit sevil

Uzaicinatais eksperts diskusijai:

_ Guntis Sils — MBA, pabeidzis akadémiju Danija. Ir stradajis pie vairakiem, apjomigiem,

. starptautiskiem projektiem piesaistot kapitalu no Skandinavijas. Vadijis importu-eksportu
= ar Daniju un importu ar Indiju. Bijis Latvijas-Danijas tirdzniecibas kameras valdes loceklis.
Vadijis augstas tehnologijas prototipésanas laboratoriju, stradajis iepirkuma
departamenta, viena no lielakajiem lielveikalu tikliem Baltija, bijis attistibas direktors
impulsa precu tirdzniecibas tiklam, viens no Latvijas-Indijas konsultativas padomes (
www.lvin.eu ) un macibu centra ,Aténa” ( www.mcatena.lv) dibinatajiem. Sobrid privats

uznémejs, partikas
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